
特別無料 キャンペーン！（９月末まで） 

  

 
                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                   

  

 
      

 

 

 

  
 
 
会社業績は、何故経営者が思うように実現しないのでしょうか？  

業績が上がらないその原因を明確にお伝えし、明日から貴社でも実践できる業績改善を目的にした事業計画の

作り方を“７つのステップ”でわかりやすくお伝えします。 

業績をあげるために、「研修を行った」「システムを入れた」「キャンペーンを行った」「ノルマを与えた」「他社の成功事

例を取り入れた」など、色々取り組んでみたがどれもうまく成果につながらなかった経営者のご参加をお待ちしてお

ります。 

 日 時 ① ６月１９日（火）  ② ７月６日（金）  １４：００～１６：００  ※①②は同じ内容       

 会 場 ＴＯＭＡグループセミナールーム ＜東京駅八重洲北口改札より徒歩２分＞千代田区丸の内 1-8-3 

 参加費 通常料金 ３,０００ 円のところ 特別無料！     定員 ３０社限定（先着順） 

 講 師 ＴＯＭＡコンサルタンツグループ（株） コンサル部 経営コンサルタント 井関 臣一朗 

主催：ＴＯＭＡコンサルタンツグループ（株）  ＴＯＭＡ税理士法人 （東京/静岡/シンガポール/アメリカ） 

東京都千代田区丸の内 1-8-3 丸の内トラストタワー本館 3 階 

TEL: 03-6266-2561(9時～18時)  Mail : toma@toma.co.jp 企画広報部 
ホームページからのお申込 http://toma.co.jp 

税理士24名・国税局OB税理士9名・公認会計士5名 

社会保険労務士15名・中小企業診断士5名・弁護士2名 

司法書士5名・行政書士10名他 総人数 200名 

■セミナー申込書  この用紙のまま FAX でご返信ください。  ※お申し込み受付け後、受講票地図を FAX 致します。 

※ご参加の日程に✔印 ⇒  □ ① 6/19    □ ② 7/6  

貴社名：                                参加者名：                    役職：                

住所：〒                                                              業種 従業員数     名 

ＴＥＬ：                            ＦＡＸ（必ず記入）                                    決算月       月 

ﾒｰﾙ： 個別相談の希望  無 ・ 有 (              について) 

※同業・個人の方のご参加、講義の録音はお断りさせて頂きます。                

※ご提供頂いた個人情報は、弊社からの連絡・情報提供に利用することがあります。 

FAX返信先 

 0120-944-734 

【セミナー受講のメリット】 

 営業研修やノルマ、キャンペーンを行わなくても、社員が 

自ら動くようになる仕組みを知ることができる 

 経営者の想いを反映させ、目標に向かって社員と共に取

り組める事業計画の作り方を知ることができる 

 経営課題の整理方法、経営課題の解決方法の考え方、経営

課題を財務計画に反映させるやり方を習得することができる 

 

社長・後継者・経営幹部 対象 

【このセミナーの内容の一部】 

 良い施策を打ち出しても、業績改善が実現しない原因 

 目標達成する事業計画に社員を巻き込む７つのステップ 

 財務の改善、組織の改善、仕組みの改善などバラバラに

ある課題を１つの事業計画へ落とし込む方法 

 

▼目標達成に向けて社員を鼓舞しているがなかなか動いてくれない・・・どうすれば動く？ 

▼売上目標を立案しても、目標が達成されない・・・どうすれば達成できる？ 

▼計画を作っても会社の業績はあがらない・・どうすれば業績はあがる？ 

事業計画の作り方を変えれば 

組織は目標達成に向けて動き出します 

 儲かる事業計画の作り方セミナー 

セミナーの内容を実践すれば、目標は達成できる！ 

 

 事業計画を 

学ぶ・見直す 

 

 

回 覧 
※社長様・関係部署へご回覧下さい。 

事業計画を 

学ぶ・見直す 
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